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Seule société de conseil en levée de
fonds indépendante d'origine francaise
a avoir acquis une envergure
internationale, Triago est devenu le
point de passage oblige pour bon
nombre d'équipes de private equity
spécialisées sur le mid market.

Comment avez-vous eu l'idée de créer
Triago ?
J'ai fondé Triago en 1992 car j"avais la conviction
que le private equity « & l'européenne » allait laisser
sa place au private equity « & 1'américaine
a-dire aver des equipes independantes,
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ments), Elles auraient alors besoin de conseil pour lever des fonds,
sachant que les investisseurs susceptibles
equity se trouvalent alors majoritairement
les sociétés de capital-investissement en |
plupart captives de bangues ou de co nies d'assurances. Ce n'es
gue progressivement qu'elles ont commence 4 lever des fonds elles-
mémes. Comme |a problématique était identique pour toutes les equipes
de private equity en Europe, nous avons trés rapidement constitué une
equipe frés internationale. Nous sommes & présent 22 répartis entre
Faris et New York.
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Comment travaillez-vous & présent avec les équipes de private
equity ?
Il existe environ & 000 équipes de gestion de fonds de capital-investisse-
ment dans le monde. Toutefois, moins de 10 % d'entre elles correspondent
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i nos critéres. Nous nous concentrons en effet sur les levées de fonds com-
prises entre 100 millions et un milliard deuros. En decd de 100 millions
d'euros, les mandats ne sont pas assez rentables pour nous ef, au-delis d'un
milliard d'euros, les fonds disposent souvent d'équipes en interne. Lorsque
nous travaillons sur un projet de levée de fonds, nous apportons a nos

clients le point de vue des investisseurs potentiels : cewc-ci sont & la
recherche de stratégies originales capables d'attiver leur attention | 1 faut
aussi que 'équipe alfiche un hon track-record. Au total, nous regardons
chaque année 150 4 200 fonds, ce qui nous permet d'avoir une forte
comnaissance des performances dans cette classe d'actifs. Mous éudions en
profondeur en moyenne 30 4 40 dossiers et, au final, nous conseillons dans
le monde & & 8 levées de fonds par an. A titre d'exemple récent, nous avons
travaillé pour I'Américano-Australien Resource Capital sur la levée d'un
fonds spécialisé dans les exploitations de mines en difficulté et pour le
Suddois Cevian spécialisé dans les investissements dans des valeurs cotees
« ouhliges »,
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